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B2B Sales Manager (barselsvikariat)

Brænder du for B2B-salg, har du en stærk kommerciel forståelse, og motiveres du af 
at skabe langvarige kunderelationer? Har du samtidig interesse for design og 
indretning, så er det måske dig, vi leder efter som vores nye B2B Sales Manager.



STILLINGEN

Som B2B Sales Manager bliver du ansvarlig for The Poster Club's 
internationale B2B-salg i perioden. Du bliver virksomhedens primære 
kontaktperson for vores internationale netværk af forhandlere, arkitekter, 
indretningsdesignere, projektkunder, agenter og distributører og får 
ansvaret for at drive salgsaktiviteterne på tværs af alle vores markeder.

Stillingen er et barselsvikariat med mulighed for fastansættelse 
efterfølgende

ANSVARSOMRÅDER

Du får ansvaret for den daglige drift og udvikling af vores internationale 
B2B-salg, herunder:

• Udvikle eksisterende kunder og identificere nye
forretningsmuligheder.

• Ansvar for dialogen med vores internationale agenter.
• Udarbejde tilbud, håndtere ordreflow og sikre en professionel

kundeoplevelse fra første kontakt til levering.
• Koordinere med produktion, lager og logistikpartnere.
• On-boarde kunder til vores B2B platform.

KVALIFIKATIONER

• Minimum 3 års erfaring med internationalt B2B-salg eller key account
management.

• Erfaring fra design-, interiør-, livsstils- eller møbelbranchen er en fordel.
• Kan arbejde selvstændigt at drive et forretningsområde samt tage et

naturligt ejerskab.
• Er kommercielt stærk og motiveres af at udvikle kunder og markeder
• Er struktureret og detaljeorienteret
• Kommunikerer ubesværet på dansk og engelsk.



OM THE POSTER CLUB

The Poster Club blev grundlagt i København i 2014 og er siden blevet 
internationalt kendt for sit håndplukkede udvalg af kunsttryk og plakater 
i høj kvalitet. Udover det globale salg via egen webshop, sælger The Poster 
Club også sin kollektion af eksklusive kunsttryk til udvalgte Retail og Design 
Partnere i mere end 30 lande. Hos The Poster Club er der på nuværende 
tidspunkt 21 ansatte.

VI TILBYDER

• Et barselsvikariat med mulighed for fastansættelse.
• En nøgleposition med stort ansvar og høj grad af

selvstændighed.
• Gode muligheder for både faglig og personlig udvikling.
• Et sjovt, afslappet og kreativt arbejdsmiljø
• Løn efter kvalifikationer og pensionsordning.

Stillingen er fuldtid og udføres hovedsageligt fra vores kontor i København.

Se mere på www.theposterclub.com
Eller udforsk vores instagram profil @theposterclub

ER DU DEN, VI SØGER?

Hvis du er interesseret i ovenstående, bedes du sende din ansøgning og CV via 
e-mail til job@theposterclub.com med emnet “B2B Sales Manager”.

Ansøgningsfristen er senest den 10. august 2026. Vi afholder samtaler 
løbende og ansættelse er hurtigst muligt. 

Hvis du ønsker at vide mere om denne stilling eller har spørgsmål, er du 
velkommen til at kontakte Head of Retail Sales, Sara Scheel-Poulsen på
tlf.: 31 62 70 26 eller ssp@theposterclub.com.




